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COMUNICATO ALLA CLIENTELA, Milano 2 Ottobre 2009

Tech-Value S.p.A. - societa leader nel settore Information Technology per I'area dell'ingegneria -
annuncia l'acquisizione del ramo di azienda della SITEC S.r.l. specializzato nella vendita di soluzioni
CAD/CAM PLM Siemens.

Inoltre Tech-Value annuncia la apertura di un ufficio per il supporto tecnico/commerciale a
Thiene (Vi). Questa operazione conferma e rafforza gli investimenti fatti da Tech-Value nel settore
della Media Impresa e rappresenta un ulteriore passo avanti nell’affermazione dell’azienda tra le
principali realta italiane del settore. L’ing. Nebridio Pigatto continuera a seguire la base clienti su
tecnologia Siemens per conto di Tech-Value S.p.A.

Il parco clienti con tecnologia Siemens supportato da Tech-Value raggiunge con questa operazione le
350 unita.

| benefici per gli attuali clienti Sitec saranno immediati:
- accesso a un team di 50 professionisti con estese competenze CAD/CAM PLM e Sistemistiche
- accesso alle metodologie di supporto remoto (Help Desk certificato ISO 9001)
- acceso a competenze PDM sviluppate in 10 anni su oltre 30 progetti significativi

L'ing. Elio Radice, Amministratore Delegato di Tech-Value, ha cosi commentato:

“Sono particolarmente entusiasta di questo accordo che consente di ampliare la base clienti, la
copertura geografica e rafforza il legame con Siemens PLM software.

Sono certo che il beneficio per i clienti sara immediato e tangibile. La situazione economica impone il
rafforzamento degli operatori, stabilita e visione”.

L'ing. Nebridio Pigatto, Amministratore Delegato di Sitec, ha cosi commentato:

“Dopo una attenta valutazione delle varie opzioni Sitec ha ritenuto la cessione di ramo di azienda |l
modo migliore di valorizzare gli investimenti fatti dai Clienti e da Sitec. La solidita e le competenze di
Tech-Value sono I'elemento che mi ha fatto decidere di continuare a svolgere la attivita commerciale
con il brand Tech-Value per il parco esistente”.

Profilo delle aziende

Tech-Value S.p.A., con oltre 60 risorse distribuite negli uffici di Milano, Torino e Genova, e da oggi
anche Thiene, supporta un parco di oltre 400 Clienti manifatturieri. Tra i principali clienti: Ansaldo,
Beretta Armi, Comau, Centro Ricerche Fiat, CNH, Fiat Auto, GDM, Intergraph, Irisbus, IVECO,
Magneti Marelli, Merlo, Oerlikon, Prima Industrie, Pininfarina, Siemens PIm Software, Tata
Consultancy Services.

Sitec Sur.l., rappresenta da ventanni un punto di riferimento costante per molte aziende
manifatturiere del Triveneto nel mercato CAD/CAM. Le competenze tecniche sviluppate e la ampiezza
del portafoglio prodotti offerto consentono di soddisfarne le reali esigenze della Piccola e Media
Impresa. Sitec nel corso degli anni ha sviluppato significative competenze su tecnologie Esprit, Pro-
File, Siemens NX e Solid Edge.
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